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frecer soluciones financieras en 
muy poco tiempo. En un sector en 
donde perder tiempo puede 
implicar perder una buena oportu-
nidad, esto es crucial.
Jordi Soler, que trabaja como 
promotor en la Costa Brava, 
explica su experiencia: “Necesita-
ba el financiamiento de forma ur- 
gente para poder finalizar una 
construcción y entregarla lo antes 
posible a un comprador interesado 
y, en busca de una solución rá- 
pida, recorrí a Barna Credit. En 
unos días lo teníamos todo ligado 
gracias a la celeridad del equipo de 
Marta”. Su capacidad para agilizar 
estos procesos es, sin duda, uno de 
los grandes puntos a favor.

Soluciones flexibles
Marta Esteve sabe que no hay 
dos proyectos iguales. Por esto, 

en Barna Credit se aseguran de 
ofrecer condiciones que se 
adapten en cada situación.  Sea 
cual sea el tipo de promoción, 
ajustan los términos y las condi-
ciones según las necesidades 
reales del proyecto.
Laura Puig, promotora en Barce-
lona, lo sabe muy bien. Encontró 
en Barna Credit una solución a la 
medida de su negocio. “Necesita-
ba que el financiamiento se 
adaptase a las diferentes fases de 
mi proyecto, y Marta lo entendió 
perfectamente. Me ofreció unas 
condiciones idóneas que me per- 
mitieron avanzar sin problemas”. 
Esta flexibilidad hace que los 
promotores se sientan apoyados 
desde el primer momento.

Trato cercano y personal
Uno de los aspectos que hace que 
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Barna Credit sea especial es la 
atención que ofrece. Marta Esteve 
se involucra en cada proyecto, 
garantizando que los clientes 
reciban un trato cercano y 
humano, una característica que los 
promotores valoran positivamen-
te. No es solo cuestión de financia-
miento, sino de tener a alguien que 
esté a tu lado en cada paso.
David García, un promotor de 
Girona, destaca este punto: “Con 
Marta no te sientes como un 
simple cliente. Ella y sus compañe-
ros te hacen sentir parte de su 
equipo. Estuvieron conmigo en 
todo momento, ofreciéndome 
soluciones cuando más lo necesita-
ba”. Este trato personalizado es uno 

Barna Credit: la mejor 
opción para promotores 
inmobiliarios

entro del sector 
inmobiliario cada 
minuto cuenta, y 
tener al lado una 
entidad financiera 

que responda rápidamente y 
ofrezca soluciones adaptadas 
puede marcar la diferencia. En 
este punto, Barna Credit se ha 
consolidado como la primera 
opción de muchos promotores, 
destacando por su flexibilidad y 
rapidez en aprobar créditos, 
ajustándose a las necesidades de 
cada proyecto.

Rapidez en las concesiones
Uno de los motivos por los cuales 
diferentes promotores confían en 
Barna Credit es la rapidez en sus 
respuestas. Marta Esteve, directo-
ra de la empresa, ha establecido 
un sistema ágil que permite o- 
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de los motivos por los cuales 
Barna Credit ha conseguido tanta 
fidelidad en los clientes.

El socio ideal
Con más de diez años de 
experiencia a sus espaldas, Barna 
Credit se ha convertido en una 
opción de confianza para muchos 
promotores inmobiliarios. La 
combinación de rapidez, flexibili-
dad y trato cercano, juntamente 
con la experiencia de Marta 
Esteve, hace que los promotores 
encuentren a Barna Credit como 
el socio perfecto para impulsar 
sus proyectos con tranquilidad.
Para los promotores, tener al lado 
un equipo que entiende sus 
necesidades y que ofrezca solu- 
ciones rápidas y ajustadas es un 
aspecto impagable. Y esto exac- 
tamente es lo que encuentran en 
Barna Credit: mucho más que un 
simple préstamo, una alianza 
fiable.

Marta Esteve,
directora de Barna Credit
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