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Los sintecho se cuelan en la plaza Sant Jaume

aBarcelonadel éxito turistico,

de la atraccion de talento, la

capital creativa en artes como

lamusica, laliteratura, el dise-

fioolaarquitecturaylaciudad
bimilenaria admirada mundialmente por
estas y otras muchas virtudes, tiene una
trastienda cada vez mds preocupante. Se
trata del aumento de las chabolas y de las
personassintecho. Segin losdatos oficia-
les, en solo un ano se ha incrementado un
23%lacifrade ciudadanos que vivenal ra-
50 (L.600) y ha crecido hasta un 13,6% el
numero de personas sin hogar (5.000)
que viven en albergues o en asentamien-
tos insalubres, como los que ha mostrado
Luis Benvenuty en recientes reportajes
enestas péginas

La situacion es tan penosa que ha pro-
vocado la primera crisis de lapresente le-
gislatura entre el Ayuntamiento de Bar-
celona v la Generalitat, ambas goberna-
das por el PSC. El gobierno municipal se
haquejadoen privadoyen publico de que
seestd dejando solaalaciudad en el abor-
daje de este grave problema.

El sinhogarismo crece en Barcelona
por varios motivos. El primero es la crisis
de lavivienda. Siuna familia media, y mu-
chomenoslosjovenes,yano puedeafron-
tarlacomprao el alquiler de un piso, ;qué
esperamos que suceda con las personas
sumidas en la pobreza que alcanzan al
20% de la poblcu:mn de la capital catala-
na? Lasegundarazon es la llegada de ciu-
dadanos sinrecursos de aquiy del extran-
jero que se empadronan enla ciudad, aun

A iento de chabol

sin disponer de domicilio fijo, para tener
derechoalosserviciosbasicos comolasa-
lud o lasayudas sociales. La tercerarazon
es ladesigual respuesta que dan los muni-
cipios metropolitanos al sinhogarismo.
La mayoria de estas ciudades no dispo-
nen de servicios ni dinero para atender
adecuadamente a las personas necesita-
das, mientras que Barcelona ha aumenta-
do su gasto en este tema un 89% en los l-
timos diez afos hasta alcanzar los 51 mi-
llones anuales de este 2025. Esto ha
provocado un efecto llamada hacia la ca-
pital catalana por parte de las personas
vulnerables.

LLIBERT TEIXIDG

en el barrio barcelonés de la Sagrera

La importante inversion barcelonesa
contrastacon los 8,4 millones que destina
la Generalitat a este tema en Barcelona.
Esaenorme diferenciainversorayelalar-
mante crecimiento del fendmeno de los
sintecho han provocado la protesta del
Ayuntamiento hacia sus hermanos politi-
cos de la Generalitat. El Govern ha reac-
cionado asegurando que va a poner mas
dinero y recursos para reducir el mimero
de personas que viven al raso, pero tam-
bién harecordado que lacompetenciaso-
bre este problema es de los ayunta-
mientos.

Dice el refrdn que la ropa sucia mejor

lavarlaen casa, pero en este caso se hada-
do luz a un conflicto entre las dos admi-
nistraciones vecinas de la plaza Sant Jau-
me para evitar males mayores. ;Qué ma-
les? Las elecciones municipales. Jaume
Collboni pasard antes por las urnas que el
president Illa, si nada se tuerce antes. El
alcalde busca revalidar el cargo v quiere
evitar a toda costa que le surjan conflictos
que sean prevenibles. Asi que con las co-
sas del comer (léase, votos) no se juega.
Todavia falta tiempo para los comicios y

El primer choque
de la legislatura entre
Collboni e Illa se debe

al sinhogarismo

no parece que la sangre del choque insti-
tucional llegue al rio. Pero el toque de
atencion yaesta dado.

Este problema no se puede abordar so-
lo desde un municipio porque, como mi-
nimo, es un asunto metropolitano. Pero
quien tiene las competencias de coordi-
nacién delasciudadesimplicadasyel ma-
yor presupuesto es la Generalitat. Asi que
se impone una cumbre de alcaldes con la
conselleradel ramo para dar solucionesa
lasituacion de forma conjunta, conempa-
tia, presupuesto y acciones comunes. No
hay mucho tiempo que perder. Llega el
invierno y haré frio en la calle.

Ofrecido por Barna Credit

Banca alternativa

Barna Credit, el aliado para
la estabilidad empresarial

Una alternativa agil que impulsa a empresas y

profesionales con soluciones adaptadas a sus necesidades,

sin tramites complejos ni demoras innecesarias

tinuar adelante”, explica Marta
Esteve, directora de Barna Credit.
Acompaiamiento continuo, con un
equipo que entiende el ritmo real de
los negocios. En palabras de Marta
Esteve, “sabemos que detrés de ca-
da empresa hay una persona. Por
eso trabajamos con la misma proxi-
midad con la cual acompafiamos a
sus provectos”.

Barna Credit representa, asi, una
alternativa solida a la banca tradi-

n un entorno economi-
€o en constante trans-
formacion, la capacidad
de reaccion ante impre-
vistos financieros se ha
convertido en un factor
clave para la competitividad.
Porque cada minuto cuenta, y tener
al lado una entidad financiera que
responda ripidamente y ofrezca
soluciones adaptadas puede marcar
la diferencia.
En este contexto, Barna Credit se ha
consolidado como un referente en
soluciones de financiacién con ga-
rantia hipotecaria, ofreciendo so-
porte real a empresarios y auto-
nomos que necesitan liquidez
inmediata sin renunciar a la estabi-
lidad de su negocio.
“Cada empresa atraviesa etapas de
cambio, y nuestro objetivo es estar
junto al empresario para ofrecer
soluciones dgiles v transparentes”,
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explica Marta Esteve, fundadora de
Barna Credit.

Soluciones para cada proyecto
Este acompailamiento se traduce en
casos reales: Jordi Vilaseea, respon-
sable de una empresa logistica del
Valles, necesitaba financiacion
urgente para ampliar su nave indus-
trial y optimizar la operativa de
distribucién; Clara Montoro, al
frente de una pequefia constructora
de Girona, consigui6 finalizar una
obra gracias a la flexibilidad de un
crédito puente; o Raiil Benitez,
autonomo con un taller mecanico a
Sabadell, pudo hacer frente al pago
de impuestos sin comprometer la
continuidad de su actividad.

En todos los casos, Barna Credit
actud como un socio financiero
estratégico, aportando estabili-
dad y liquidez en momentos de
necesidad.

Barna Credit se asegura de ofrecer
condiciones que se adapten a cada
situacion. Sea cual sea el tipo de
negocio, ajustando los plazos y las
condiciones segun las necesidades
reales del proyecto.

"No hay dos situaciones iguales, y
nuestro objetivo es dar tranquilidad
al empresario cuando mds la necesi-
ta,” comenta Marta Esteve.

Unaempresa a tulado

Con mas de catorce afos de
experiencia, la firma catalana basa
su propuesta en tres principios
esenciales.

Gestion dgil y clara de las operacio-
nes, sin burocracias innecesarias.
La entidad ofrece soluciones di-
sefiadas para responder a necesida-
des especificas, con rapidez y sin el
papeleo interminable de las entida-
des tradicionales que alargan el
tiempo de reaccion.
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Marta Esteve,
directora de Barna Credit

Soluciones a medida que se
adaptan a la estructura y necesida-
des de cada empresa. Barna Credit
entiende que detras de cada solici-
tud de refinanciacion hay una
persona o empresa con historias y
desafios tnicos. Marta Esteve y su
equipo no se limitan a ofrecer
soluciones financieras frias; se
preocupan por el bienestar de cada
cliente. “No se trata de resolver
nimeros, se trata de ayudar a
nuestros clientes a recuperar la
tranquilidad y las fuerzas para con-

cional, combinando la solvencia
técnica con un trato humano y
profesional.
Porque los negocios también ne-
cesitan estabilidad para continuar
creciendo.
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