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BARNA CREDIT:
FINANCIACION A MEDIDA
PARA INMUEBLES DE LUJO
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La empresa acompafia operaciones de alto nivel, ofreciendo soluciones rdpidas y flexibles
para proyectos exclusivos en el sector residencial y hotelero de gama alta

] sector inmobiliario de lujo vive un
momento de gran actividad, con proyec-
tos que combinan disefio, ubicaciones
privilegiadas y altas exigencias en
calidad. Pero detrds de este mercado exclusivo, a
menudo hay una realidad compleja: la dificultad
para acceder a una financiacién agil, adaptada a las
particularidades de estos activos. Es en este escena-
rio donde Barna Credit se posiciona como socio
estratégico para promotores e inversores que
operan en el ambito del lujo.
“Las operaciones de alto nivel requieren rapidez y
discrecion. Nosotros entendemos lo que implica
trabajar con este perfil de proyectos’, afirma Marta
Esteve, directora de Barna Credit.

Financiacién a la altura

Los inmuebles de lujo, ya sean viviendas unifami-
liares, promociones boutique o establecimientos
hoteleros de alto nivel, presentan requisitos singu-
lares: plazos ajustados, calendarios de obra ambi-
ciosos, estructuras de propiedad complejas o fases
de comercializacién a medida.

Un ejemplo paradigmatico es el caso de una
promotora especializada en viviendas de alta gama
en la Costa Brava. “Adquirimos un terreno con una
ubicacién inmejorable, pero necesitdbamos cerrar
la financiacién inicial con urgencia para no perder
la operacion’, explica el director, Oriol Guitart.

“Barna Credit entendi6 de inmediato el valor estra-
tégico de la propiedad y firmamos la operacién en
una semana.

Este tipo de respuesta rapida no es habitual en el
circuito bancario tradicional, donde el andlisis de
riesgos a menudo no contempla la singularidad del
mercado de lujo. “Nosotros valoramos el potencial
real del activo y la capacidad del cliente, no solo los
indicadores estandar”, apunta Esteve.

Vision estratégica y apoyo

En el segmento alto del inmobiliario, el asesora-
miento personalizado y el acompafiamiento son
igual de importantes que el capital. Barna Credit
trabaja codo a codo con promotores, arquitectos y
gestores de patrimonio para estructurar las opera-
ciones con criterio y anticipacion.

[=]=

ma.
redit

Un ejemplo es la arquitecta Blanca Aris, especiali-
zada en proyectos de rehabilitacién de fincas singu-
lares en Barcelona. “Reformdbamos un edificio
catalogado para hacer pisos de lujo con servicios
integrados. Los bancos lo vefan como demasiado
arriesgado. Barna Credit entendi6 el proyecto
como una oportunidad y nos ayudo6 a disefiar una
estructura financiera viable y escalable’, explica.
Para Marta Esteve, ese es precisamente el valor
diferencial: “Nos implicamos de verdad. No solo
financiamos, sino que aportamos vision y propues-
tas para que la operacion funcione.”

Confianza y recurrencia

En un mercado donde cada operacion puede
representar varios millones de euros, contar con
un aliado financiero fiable marca toda la diferencia.
Y la confianza no se gana solo con un buen tipo de
interés, sino con resultados reales y capacidad de
respuesta.

“Muchos de nuestros clientes vuelven a contactar-
nos para nuevos proyectos. Eso nos demuestra que
nuestro modelo no solo funciona, sino que es
sostenible y escalable”, concluye Esteve.

Con una apuesta clara por el trato personal, la
rapidez operativa y el conocimiento del sector,
Barna Credit se ha convertido en una pieza clave
para el impulso del inmobiliario de lujo en Catalu-
fia y més alla.
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